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EinfGhrung

6 Grinde, warum sich diese 5-10 Minuten strategisch lohnen

1. Mehr Ertrag - nicht mehr Aufwand.

Die meisten Designer versuchen Umsatz Gber mehr Projekte zu steigern. Das Problem ist
strukturell. Eine saubere Preisarchitektur erhdéht deine Marge innerhalb deines
bestehenden Systems — ohne mehr Marketing, ohne mehr Team, ohne mehr Arbeitszeit.

2. Bessere Kunden sind eine Folge klarer Preislogik.

Preis wirkt als strategischer Filter. Wenn dein Angebot préazise positioniert und
wertbasiert formuliert ist, ziehst du Auftraggeber an, die Entscheidungen treffen — nicht
verhandeln.

3. Verkauf wird sachlich - nicht emotional.

Unklare Preise erzeugen Rechtfertigungsdruck. Eine durchdachte
Argumentationsstruktur reduziert Einwénde, verklrzt Entscheidungsprozesse und macht
Rabatte UberflUssig.

4. Positionierung zeigt sich im Preis.

Expertenstatus entsteht nicht durch Sichtbarkeit allein, sondern durch Marktlogik.
Premium-Preise sind kein Selbstzweck — sie sind Ausdruck einer klar definierten Rolle im
Markt.

5. Struktur ersetzt Zufall.

Wenn deine Angebote nicht standardisiert sind, bleibt Wachstum unplanbar. Eine
konsistente Preisstrategie bringt Ordnung in Portfolio, Margen und Auslastung — und
schafft eine belastbare Grundlage fur Skalierung.

6. Du verlasst die Stundensatz-Diskussion endgiiltig.
Wahrend viele im Wettbewerb Uber Zeit verkaufen, verkaufst du Wirkung. Das verschiebt
die Vergleichsebene — und gibt dir strategische Unabhangigkeit.
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Einleitung

Hohere Preise durchsetzen — ohne Rechtfertigungsdruck.

Viele Freelancer, Brand Designer und Agenturinhaber wissen, dass sie unter Wert
verkaufen. Nicht aus mangelnder Kompetenz — sondern aus struktureller Unsicherheit.

Es fehlt keine Qualitat.
Es fehlt eine belastbare Preislogik.

Unklar bleibt:

Wie viel ist strategisch sinnvoll?

Was ist marktgerecht?

Wie argumentiert man Preise souveran — ohne defensiv zu wirken?

Die Folge:

Angebote werden aus dem Bauch kalkuliert.
Preise werden vorsichtig formuliert.

Und im Gespréach entsteht Rechtfertigungsdruck.

Die Realitat ist nlichtern:
Hohe Preise entstehen nicht durch Selbstbewusstsein.
Sie entstehen durch Struktur.

Kunden zahlen dann, wenn der wahrgenommene Wert klar, logisch und strategisch
aufgebaut ist — und wenn dein Angebot nicht vergleichbar wirkt.
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Einleitung

Dieses Whitepaper zeigt dir, wie du:

+ dein Angebot prazise positionierst

+ Preispsychologie gezielt einsetzt

+ deine Leistung aus der Stundensatz-Logik 16st

+ und eine Argumentationsstruktur entwickelst, die auch
bei finf- und sechsstelligen Projektbudgets tragt

Nicht Gber Aufschlage.
Nicht Uber Mutproben.
Sondern Uber Systematik.

Keine Preissteigerung.
Sondern Preisarchitektur.

Um hohere Preise durchzusetzen, brauchst du kein neues Angebot.
Du brauchst eine prazisere Marktrolle.

Nicht der Preis entscheidet Gber den Auftrag.
Sondern die Klarheit deiner Wertlogik.

Wer seinen Wert nicht strukturiert kommuniziert, verhandelt.
Wer strategisch verkauft, entscheidet auf Augenhéhe.
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2026

2026 ist kein Jahr fr Experimente.
Es ist ein Jahr der Klarheit.

Die Phase des ,Ich schaue mal, was der Kunde zahlt“ ist vorbei.

Der Markt ist transparenter, schneller und kompetitiver geworden. Plattformen, Kl-
gestutzte Tools und eine wachsende Anzahl spezialisierter Anbieter verschieben die
Vergleichsebene.

Was das bedeutet:

Unklare Positionierung wird sichtbar.

Fehlende Preislogik wird spurbar.

Und austauschbare Angebote werden preislich gedrtckt.

Wer heute keine strukturierte Angebots- und Preisarchitektur besitzt, konkurriert
automatisch Uber Aufwand — nicht tber Wirkung.

Dieses Whitepaper zeigt dir, wie du:
. deine Preise substanziell anhebst — nicht durch Mut, sondern durch Struktur
. Auftraggeber gewinnst, die aufgrund klarer Wertargumentation entscheiden
. ein Angebot entwickelst, das nicht verteidigt werden muss, sondern logisch
Uberzeugt

Strategiegesprach buchen.
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2026

Der strukturelle Fehler im Design-Business liegt meist im Zeitverkauf.

Viele Freelancer und Agenturen kalkulieren weiterhin Gber Stunden oder Tage.
Das wirkt sauber — ist aber strategisch limitiert.

Kunden kaufen keine Zeitfenster.
Sie kaufen Ergebnisse, Sicherheit und messbare Wirkung.

Die Konsequenzen der Zeitlogik:
Du wirst nach Aufwand bewertet — nicht nach Impact.
Effizienz reduziert deinen Umsatz statt ihn zu steigern.

Dein Angebot bleibt vergleichbar — und damit verhandelbar.

Solange Zeit deine Wahrung ist, bleibt Preis deine Schwachstelle.
Erst wenn Wirkung deine Wéahrung wird, entsteht strategischer Spielraum.
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Die Impact-Preisformel

Preis = (Ergebnis x Dringlichkeit x Vertrauen) + Vergleichbarkeit

Preis ist keine Zahl.
Preis ist das Resultat von Marktmechanik.

Je stéarker die drei Hebel im Z&hler, desto gréBer dein Spielraum.
Je hdher die Vergleichbarkeit im Nenner, desto stérker der Preisdruck.

Was das strategisch bedeutet:

Ergebnis

Ist dein Output als klarer Business-Effekt formuliert — oder nur als Leistung?
Ein Logo ist kein Ergebnis.

Marktpositionierung schon.

Dringlichkeit
Wie hoch ist der Handlungsdruck auf Kundenseite?
Wird dein Projekt als ,Nice to have“ wahrgenommen — oder als notwendiger Schritt?

Vertrauen
Bist du austauschbarer Anbieter — oder naheliegende Entscheidung?
Vertrauen entsteht durch Spezialisierung, Klarheit und Argumentationsstruktur.

Vergleichbarkeit
Je ahnlicher dein Angebot anderen wirkt, desto starker rutschst du in
Preisverhandlungen. Differenzierung reduziert Preisdruck.

Kerngedanke
Je praziser deine Marktrolle, desto geringer die Vergleichbarkeit —
und desto stabiler dein Preis.
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Was du von unserer Strategiearchitektur
erwarten kannst Struktur statt Taktiken.
Marktrolle statt Lautstarke.

Wirkung statt Stundenverkauf.

Positioniere dein Wissen als klares Marktangebot.

Kein Pitch-Feuerwerk.

Keine Prasentationsschlachten.

Sondern eine Angebotslogik, die in sich schlissig ist — und deshalb Gberzeugt.

Ziehe Auftraggeber an, die Entscheidungen treffen.

Nicht Gber Masse.

Sondern Uber Prazision.

Wenn deine Positionierung stimmt, musst du nicht GUberzeugen — du wirst gewabhlt.

Baue planbare Nachfrage auf.

Empfehlungen sind Zufall.

Systematische Sichtbarkeit ist Strategie.

Wir zeigen dir, wie du LinkedIn, Instagram und Co. als gezielte Business-
Infrastruktur nutzt — nicht als Content-Dauerstress.

Verlasse die Zeitlogik.

Stunden sind ein Kostenfaktor.

Wirkung ist ein Werttreiber.

Deine Angebote werden so strukturiert, dass sie nach Ergebnis bewertet werden —
nicht nach Aufwand.

Strategiegesprach buchen.

© Impact Freelance GmbH. Alle Inhalte dieses Dokuments sind urheberrechtlich geschiitzt und ausschlieBlich zur persénlichen
Nutzung bestimmt. Vervielfaltigung, Weitergabe oder Verdffentichung - auch auszugsweise - nur mit schrifticher Genehmigung. 07


https://www.impact-freelance.de/termin

Preisstrategie Whitepaper |M PACT R F

Was das konkret bedeutet
Wir helfen dir, deine Marktrolle zu schéarfen, deine Angebotsarchitektur
sauber aufzubauen und eine Preislogik zu entwickeln, die tragféhig ist.

Ohne groBe Werbebudgets.

Ohne aggressive Verkaufstechniken.

Sondern mit Klarheit, Struktur und einer Argumentation, die auch im
anspruchsvollen B2B-Umfeld tragt.

Kerngedanke

Je préziser deine Marktrolle, desto geringer die Vergleichbarkeit —
und desto stabiler dein Preis.
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6 fatale Strukturfehler in
der Preisgestaltung

...die dich Uber Jahre hinweg signifikante Margen gekostet haben kdnnen.

Viele Selbststdndige und Agenturinhaber unterschéatzen, wie stark Pricing ihre
Positionierung beeinflusst. Wenn gute Leistungen regelmaBig unter Wert verkauft
werden, liegt das selten am Markt.

Es liegt an fehlender Preisarchitektur.
Ohne klare Struktur, psychologisches Verstandnis und strategische Argumentation
entstehen stille Verluste:

Margen erodieren.
Rabatte werden normal.

Vergleichbarkeit steigt.

Diese sechs Fehler blockieren nachhaltiges Wachstum.

1. Unklare Preis-Kommunikation

Wenn Preise ausweichend formuliert oder erst auf Nachfrage genannt
werden, entsteht Unsicherheit. Intransparenz wirkt nicht exklusiv —
sondern defensiv.

Preis-Klarheit signalisiert Souveranitat. Und Souveranitat erzeugt
Vertrauen.
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2. Orientierung am Wettbewerb statt an Wirkung

Wer Preise anhand von Mitbewerbern festlegt, tibernimmt deren Logik —
nicht die eigene.

Der Markt bestimmt nicht deinen Wert.

Das Ergebnis deiner Arbeit tut es.

Sobald du dich vergleichbar machst, verlierst du strategischen Spielraum.

3. Zeitbasierte Kalkulation

Stunden- oder Tagessatze honorieren Aufwand.
Nicht Wirkung.

Je effizienter du wirst, desto stérker limitierst du deinen eigenen Umsatz.
Das ist kein Geschéaftsmodell — das ist Selbstdeckelung.

4. Fehlende Preispsychologie

Preis ist nie nur Mathematik.
Er ist Wahrnehmung.

Anker, Kontrast, Paketlogik und Entscheidungsarchitektur beeinflussen
Kaufverhalten massiv. Wer das ignoriert, verliert Kaufbereitschaft — ohne
es zu bemerken.
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5. Angebotsliberladung
Zu viele Varianten, zu viele Modelle, zu viele Optionen.

Komplexitat wirkt nicht hochwertig — sie erzeugt
Entscheidungshemmung. Klare Angebotsstruktur schldgt Vielfalt.

6. Keine systematische Preisanpassung

Pricing ist kein einmaliger Akt.
Es ist ein strategischer Prozess.

Wer Preise nur situativ erhdht, statt strukturell weiterentwickelt, verliert
langfristig Marge, Positionierung und Respekt im Markt.

Strategiegesprach buchen.
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Aktuelle
Herausforderungen

Der Markt verandert nicht nur Preise.
Er verandert Vergleichbarkeit.

Neue Technologien, Kl-Tools und glnstige Plattformen erhéhen die Angebotsdichte.
Nicht, weil Qualitat sinkt — sondern weil Sichtbarkeit steigt.

Fir Freelancer und Agenturen bedeutet das:
Leistung allein reicht nicht mehr.
Ohne klare Preisarchitektur wird selbst starke Arbeit austauschbar.

Der Markt ist lauter geworden.
Und genau deshalb braucht es heute mehr Struktur.

Eine tragfahige Preisstrategie schafft Orientierung.
Sie Ubersetzt Kompetenz in nachvollziehbaren Wert.
Und sie schitzt vor Preisdruck.

Viele wiinschen sich héhere Umsatze.
Wenige sind bereit, ihre Marktrolle konsequent zu scharfen.

Wer Premium-Preise durchsetzen will, muss auch als Premium-Anbieter auftreten.
Das betrifft Angebot, Argumentation und Positionierung gleichermaBen.

Ein haufiges Hindernis ist das sogenannte Preisanker-Dilemma:

Wer Uber Jahre im niedrigen Segment gearbeitet hat, Gbernimmt unbewusst diese
Referenz. Selbst wenn Qualitét, Erfahrung und strategische Tiefe langst ein anderes
Niveau rechtfertigen.

Alte Preismuster wirken wie unsichtbare Begrenzungen.
Nicht aus mangelndem Kénnen — sondern aus fehlender Systematik.
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...und warum du uns
vertrauen kannst

Wir sind Kadir und Melike — Unternehmer, keine Theoretiker.

Seit fast zwei Jahrzehnten bewegen wir uns im Spannungsfeld aus Vertrieb,

Markenaufbau und Unternehmensentwicklung. Nicht aus der Beobachterrolle -
sondern aus eigener Verantwortung.

Wir haben zwei Agenturen aufgebaut, eine davon erfolgreich verkauft, Beteiligungen
begleitet und tUber 200+ Freelancer und Agenturinhaber dabei unterstitzt, ihre
Positionierung, Preisstruktur und Angebotsarchitektur neu auszurichten.

Kadir

Kadir kommt aus dem High-Performance-Vertrieb und dem Premium-Segment. Vom Personal Trainer tber
Studioinhaber bis hin zum Agenturgriinder und Beteiligten an wachstumsstarken Unternehmen mit
erfolgreichen Exits. Er kennt den Unterschied zwischen Selbststéandigkeit und Unternehmertum — aus eigener
Praxis. Nach dem Agenturverkauf folgte der konsequente Fokus auf UX/Ul, Markenpositionierung und
wertbasierte Angebotslogik. Zusammenarbeit mit namhaften Unternehmen wie Pro7,Meet Your Master,
Heiner Lauterbach, RTL+, Rohde & Schwarz, Funk Gruppe und weiteren anspruchsvollen Marken hat das
Versténdnis fir B2B-Preispsychologie und strategische Positionierung weiter gescharft.
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Melike

Melike Su-Mesin verfugt Gber mehr als zehn Jahre Erfahrung in Branding, Rebranding und Markenarchitektur.
Sie arbeitete unter anderem fiir renommierte Agenturen wie Martin et Karczinski und verantwortete
strategische Markenprozesse fir anspruchsvolle Kunden. Ihr Werdegang verbindet juristische Prézision mit
gestalterischer Exzellenz: Nach ihrem Jurastudium studierte sie Multimedia Design & Medieninformatik an der
Ludwig-Maximilians-Universitat Minchen. Dort entwickelte sie unter anderem das Logo der Universitat — ein
Projekt mit hoher institutioneller Verantwortung. Melike steht fur strategische Klarheit, saubere Struktur und
Marken, die nicht nur gut aussehen, sondern unternehmerisch funktionieren. Gemeinsam verbinden wir
Marktmechanik mit Design-Exzellenz — und entwickeln daraus tragfahige Systeme fiir den Premium-Markt.

Unser Ziel ist nicht, dass du mehr arbeitest.
Sondern dass du klarer positioniert bist.

Mit einer Preisarchitektur, die tragt.
Mit einer Marktrolle, die Respekt erzeugt.
Und mit einem System, das planbare Anfragen erméglicht.

Strategiegesprach buchen.
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Wachstum durch
Systeme und erprobte
Strukturen

Wachstum entsteht nicht durch Aktivitat.
Es entsteht durch Architektur.

Viele Freelancer und Agenturen investieren frih in Ads oder Content, bevor
Fundament und Angebotslogik klar definiert sind. Das flhrt zu Sichtbarkeit ohne
Richtung — und Traffic ohne Konversion.

Erfolg ist kein Trick.
Er ist das Ergebnis sauberer Struktur.
So verwandeln wir Selbststandigkeit in ein planbares Business:

1. Fundament — Positionierung
2. Premium-Angebot

3. Sichtbarkeit

4. Skalierung durch Paid Ads
5. Umsatzstruktur

6. Hebel: Systeme und Automatisierung
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1. Fundament — Positionierung

Ohne klare Marktrolle ist alles andere Taktik. Wir definieren prazise, wofur du stehst,
fUr wen — und warum man dich wahlen sollte. Positionierung reduziert
Vergleichbarkeit. Und Vergleichbarkeit ist der gréBte Preisdruck-Faktor im Markt.

2. Premium-Angebot
Weg von Stunden. Hin zu Wirkung. Du entwickelst eine Angebotsarchitektur, die

Ergebnis, Nutzen und strategischen Mehrwert in den Mittelpunkt stellt — und sich
nicht erklaren muss, sondern logisch Uberzeugt.

3. Sichtbarkeit

Nicht Reichweite um jeden Preis. Sondern gezielte Wahrnehmung. Content, Prasenz
und Touchpoints werden strategisch auf dein Angebot ausgerichtet — nicht um Likes
zu sammeln, sondern um Nachfrage aufzubauen.

4. Skalierung durch Paid Ads
Erst wenn Positionierung und Angebot tragen, wird skaliert. Ads verstarken, was

bereits funktioniert — sie ersetzen kein Fundament. So vermeiden wir Streuverluste
und bauen planbare Lead-Mechaniken auf.

5. Umsatzstruktur

Mehr Klarheit im Angebot. Bessere Kunden. Stabile Margen. Umsatz wird dadurch
nicht zufallig — sondern reproduzierbar.

© Impact Freelance GmbH. Alle Inhalte dieses Dokuments sind urheberrechtlich geschiitzt und ausschlieBlich zur persénlichen
Nutzung bestimmt. Vervielfaltigung, Weitergabe oder Verdffentichung - auch auszugsweise - nur mit schrifticher Genehmigung. 1 6



Preisstrategie Whitepaper

6. Hebel: Systeme und Automatisierung

IMPACT —F

Hier beginnt unternenmerische Freiheit. Prozesse, Automatisierungen und klare
Vertriebslogiken sorgen dafUr, dass du nicht dauerhaft im Business arbeitest —
sondern am Business.

Kernprinzip:
Erst Fundament.
Dann Angebot.

Dann Sichtbarkeit.

Dann Skalierung.
Nicht umgekehrt.
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Beratung 1

Free Founders™

Far Freelancer und Agenturen, die Struktur vor Skalierung setzen.
Free Founders ist das Fundament.

Hier klaren wir Marktrolle, Angebotsarchitektur und Nachfrage-System — bevor
Wachstum beschleunigt wird.

Wir legen gemeinsam die strukturelle Basis deiner Selbststandigkeit:

@ Du definierst prézise, woftr du stehst, fur wen — und warum dein Angebot nicht
vergleichbar ist.

@ Du entwickelst eine Angebotsarchitektur, die Wirkung in den Mittelpunkt stellt —
nicht Aufwand. Kein Verkauf Gber Preis. Sondern tUber Wertlogik.

@ Du baust gezielte Prasenz auf LinkedIn, Instagram und relevanten Kanélen auf -
strategisch, nicht zuféllig.

@ Content, Outbound und DM-Mechaniken werden zu einem klaren Nachfrage-
System verbunden.

Ziel
Klare Marktposition. Strukturiertes Angebot. Stabile Anfragen.

Ein System, das tragt — auch ohne bezahlte Reichweite.
Free Founders ist kein ,,Schneller-mehr-Kunden“-Programm.
Es ist der Aufbau eines belastbaren Fundaments, auf dem Skalierung Gberhaupt erst

Sinn ergibt.

© Impact Freelance GmbH. Alle Inhalte dieses Dokuments sind urheberrechtlich geschiitzt und ausschlieBlich zur persénlichen
Nutzung bestimmt. Vervielfaltigung, Weitergabe oder Verdffentichung - auch auszugsweise - nur mit schrifticher Genehmigung. 1 8



Preisstrategie Whitepaper | M P ACT —_— F

Beratung 2

Digital Business Scale ™

Far Freelancer und Agenturinhaber, die ihr Fundament gelegt haben — und nun
systematisch skalieren wollen. Digital Business Scale setzt dort an, wo Struktur bereits
vorhanden ist. Jetzt geht es um Hebel, Prozesse und reproduzierbares Wachstum.

Was aufgebaut wird

@ Skalierbare Nachfrage-Architektur: Paid Ads und Funnel werden gezielt eingesetzt —
nicht als Hoffnungstrager, sondern als Verstérker eines funktionierenden Angebots.

@ Umsatzsysteme: Vertriebsprozesse, Entscheidungsarchitektur und Evergreen-
Mechaniken sorgen dafir, dass Anfragen nicht nur entstehen, sondern konvertieren.

@ Hebel & Automatisierung: Tools, Prozesse und klare Verantwortlichkeiten 16sen dich
schrittweise aus dem operativen Tagesgeschéaft. Du arbeitest weniger im Business -
und mehr am Business.

@ High-Performance-Struktur Fokus: Planung und klare Vertriebslogik machen
Wachstum tragfahig. Nicht nur Umsatzsteigerung — sondern unternehmerische
Stabilitat

Ziel

Ein Business, das skalierbar ist.
Mit klaren Umsatzhebeln.

Mit Systemen statt Improvisation.

Und mit einer Positionierung, die auch bei steigender Reichweite stabil bleibt.

Digital Business Scale ist kein ,Mehr Leads“-Programm.

Es ist der Ubergang vom Selbststéandigen zum Unternehmer mit steuerbarem Wachstum.
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Ubersicht der Beratungen

Themenbereich

Positionierung &
Gesechéftsmodell

Premium-Angebot &
Preisgestaltung

Personal Brand & Sichtbarkeit

Lead-Generierung &
Anfrageprozess

Verkauf & Closing

Mindset & Business-Fokus

Automation & Tools & Kl

Community & Kundenbindung

Themenaufbau & Prozesse

Skalierung & Business
Intelligence

Zielgruppe

H

Free Founders™

Klare Marktrolle, sauberes Geschaftsmodell
und definierte Zielgruppe.

Strukturierte Angebotsentwicklung und
wertbasierte Preislogik.

Messaging, Positionierung und gezielte
Prasenz auf Linkedin & Co.

Organischer Aufbau durch DM-Strategien,
Touchpoints und Funnel-Grundlagen.

Strukturierte Gesprachsfiihrung und
wertbasierte Argumentation.

Unternehmerisches Denken und klare
Entscheidungsstruktur.

Fokus auf organischen Aufbau und sauberes
Fundament.

Nicht Bestandteil - Fokus auf Kernstruktur.

Fokus auf Einzelunternehmer (1-2
Mitarbeitende).

Noch nicht Bestandteil — Aufbauphase.

Freelancer und Solo-Agenturinhaber, die ihr
Fundament strukturiert aufbauen wollen.

Digital Business Scale™

Bestehende Positionierung wird
gescharft und auf Skalierbarkeit
geprift.

Produktisierung, Angebotsarchitektur
und strategische Value Ladder.

Thought Leadership, Markenaufbau
und strategische Marktfiihrerschaft.

Skalierte Nachfrage liber Paid Ads,
Funnel-Optimierung und Conversion-
Architektur.

Optimierung skalierter
Vertriebsprozesse und systematisches
Closing.

CEO-Perspektive, Rollenkldrung und
strategische Fiihrung.

Implementierung von Toolset,
Prozessen, CRM, KPI-Dashboards und
Automatisierung.

Aufbau von Okosystemen,
Kundenbindung und langfristiger
Wertschépfung.

Teamfiihrung, Verantwortungsbereiche
und skalierbare Prozessarchitektur.

Umsatzplanung, KPI-Systeme,
Monitoring und strategische
Wachstumshebel.

Unternehmer mit bestehender Struktur,
die skalieren und ein steuerbares
System etablieren mochten.
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Was eine starke Preisstrategie
wirklich ausmacht

Die meisten denken beim Thema Preis zuerst an Zahlen.

Doch Preis ist keine Zahl.
Preis ist das Ergebnis deiner Marktposition.

Eine tragféhige Preisstrategie beginnt nicht mit Kalkulation -
sondern mit Klarheit tber Wert, Rolle und Wirkung.

Wenn du deinen Preis nicht souveran vertreten kannst, liegt das selten am Betrag.
Meist sind Angebot, Positionierung und Argumentation nicht sauber aufeinander
abgestimmt.

Preis ist kein isoliertes Element.
Er ist die logische Konsequenz deiner Angebotsarchitektur.
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Eine funktionierende Preisstrategie

... macht den Ergebniswert unmittelbar sichtbar.
Nicht deine Leistung steht im Fokus — sondern der Business-Effekt fir den Kunden.

... strukturiert Angebote in klaren Entscheidungsoptionen.
Pakete sind kein Marketing-Trick, sondern Entscheidungsarchitektur.

... nutzt Preispsychologie bewusst.
Anker, Kontrast und Stufenlogik sind Werkzeuge — keine Manipulation.

... ist skalierbar.
Sie funktioniert im Gesprach ebenso wie auf deiner Website, im Funnel oder in Ads.

... reduziert Verhandlungsspielraum.

Weil Preis nicht diskutiert wird — sondern verstanden.

Das eigentliche Ziel

Nicht Zeit verkaufen.
Sondern Transformation.

Nicht Aufwand abrechnen.
Sondern Wirkung honorieren.

Eine starke Preisstrategie sorgt dafir, dass dein Preis nicht erklart werden muss —
sondern logisch erscheint.

Strategiegesprach buchen.
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Die Impact-Methode
In 3 Schritten zur Preisstrategie, die tragt

1 Positionierung & Wertarchitektur
Bevor Uber Preise gesprochen wird, muss der Wert prazise definiert sein.

Nicht allgemein.
Nicht austauschbar.
Sondern strategisch gescharft.

Wir arbeiten an drei zentralen Fragen:
. Welches konkrete Ergebnis erzeugst du?
. Fur wen ist dieses Ergebnis kaufrelevant?
. Warum bist du daflr die logische Wahl?

Ziel ist kein schoner Claim.
Ziel ist eine klare Marktrolle.

2 Angebotsarchitektur & strategisches Pricing

Ein Angebot ist keine Feature-Liste.
Ein Angebot ist ein klar definiertes Ergebnis.

In diesem Schritt wird deine Leistung strukturiert, produktisiert und
entscheidungsfahig gemacht.

Nicht mehr individuell kalkuliert®.
Sondern systematisch aufgebaut.
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Wir entwickeln eine Angebotsarchitektur, die:

. Ergebnisse statt Aufgaben verkauft

. in klaren Entscheidungsstufen funktioniert (z. B. Basis / Fokus / Premium)
. mit bewussten Preisankern und Kontrastlogik arbeitet

. Preis-Souveranitat fur dich schafft

. und Entscheidungs-Sicherheit fir den Kunden erzeugt

Preis wird hier nicht festgelegt.

Er wird logisch hergeleitet.

Das Ziel ist nicht ein héherer Betrag.
Sondern ein stabiler Rahmen.

3 Preis vertreten — mit Klarheit und Fuihrungsstarke

Die beste Preisarchitektur ist wirkungslos, wenn sie im Gesprach unsicher
kommuniziert wird.

Pricing endet nicht im Angebot.
Es entscheidet sich im Dialog.

In diesem Schritt geht es um Haltung, Gespréachsstruktur und
Entscheidungsfuhrung.

Du lernst:
. deinen Preis ruhig und selbstversténdlich zu vertreten
. Einwande strukturiert einzuordnen statt reflexartig zu reagieren
. Budget-Diskussionen auf Wert-Ebene zu verschieben
. Gespréache zu fuhren, ohne zu driicken — aber mit klarer Fiihrung
. den Abschluss als logischen néachsten Schritt zu gestalten

Verkaufen bedeutet nicht Gberzeugen.
Es bedeutet Orientierung geben.
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Ergebnis dieses Schritts

Du wirst nicht mehr gefragt,
ob ,,am Preis noch etwas geht*.

Sondern,
wie der ndchste Schritt aussieht.

Preis wird nicht mehr verhandelt.
Er wird akzeptiert.

Strategiegesprach buchen.
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Wie stabll ist deine Preisstrategie
wirklich?

Eine starke Preisstrategie fuhlt sich nicht gut an.
Sie halt stand.

Prife dich selbst:

[] Istdein Angebot in 10 Sekunden verstandlich - ohne Prasentation?

Wenn du dein Angebot nicht in einem klaren Satz formulieren kannst,
ist es nicht prazise genug.

Unklarer Pitch = unsicherer Preis.

Komplexitat erzeugt Zweifel.
Klarheit erzeugt Wert.

[[] Arbeitest du mit festen Angebotsstufen — oder kalkulierst du jedes Mal
neu?

Individuelle Angebote wirken flexibel. In Wahrheit erzeugen sie Unsicherheit.
Kunden kaufen keine Leistungsbausteine. Sie kaufen Fortschritt.

Ohne strukturierte Pakete bleibst du Lieferant.
Mit klarer Architektur wirst du strategischer Partner.
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[[] Verhandelst du regelmaBig tiber deinen Preis — oder steht er von Anfang
an fest?

Wenn Preise standig diskutiert werden, liegt das selten am Kunden.
Es liegt an fehlender Preisarchitektur.

Ein klar definierter Preis signalisiert:

Der Wert ist sauber hergeleitet.

Der Rahmen steht.

Es gibt keinen Spielraum — weil es keinen Bedarf dafir gibt.

Wer verhandelt, sendet Unsicherheit.
Wer strukturiert anbietet, sendet Fiihrung.

[] Ist Preiserhéhung Teil deines Systems - oder ein spontaner Akt?

Preise nicht anzupassen ist keine Kundenfreundlichkeit.
Es ist strategischer Verzicht.

Eine skalierbare Preislogik berlcksichtigt Wachstum.
Kapazitatsgrenzen.

Nachfrage.

Upgrade-Strukturen.

Wartelisten.

Pricing ist kein Ereignis.
Es ist ein Prozess.

Wenn du bei zwei oder mehr Punkten gezdgert hast:

Dann hast du kein Preisproblem.
Du hast ein Strukturproblem.
Preis ist das Symptom.

Strategie ist die Ursache.
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Dein Fahrplan far eine
Preisstrategie, die tragt

@ Klare Marktrolle

Wenn nicht sofort erkennbar ist, wofiir du stehst, wird dein Preis verhandelbar.

@ Angebot mit Ergebnisfokus

Stunden und Aufgaben sind Aufwand. Preise entstehen aus Wirkung.

Feste Angebotslogik

Keine individuelle Kalkulation bei jeder Anfrage. Klare Pakete. Klare Struktur. Klare
Entscheidung.

Preisarchitektur statt Bauchgefuhl
Anker, Kontrast, Stufen — bewusst gesetzt. Nicht zuféllig.

Haltung im Gespréch
Wer seinen Preis relativiert, 1adt zur Verhandlung ein. Wer ihn ruhig nennt, setzt den
Rahmen.

Differenzierte Zielgruppen
Ein Preis fur alle ist selten strategisch. Wert wird je nach Kontext anders bewertet.

Systematisches Wachstum
Preise steigen nicht durch Hoffnung. Sie steigen durch Positionierung und Nachfrage.
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Du hast jetzt zwei Optionen:

Ohne Impact Freelance N

Selbststandig im Reaktionsmodus.

® Unklare Positionierung: Du versuchst, viele
anzusprechen — und bleibst austauschbar.

® Diffuse Wahmehmung: Du bist sichtbar,
aber nicht greifbar.

® Individuelle Angebote: Jedes Projekt
beginnt bei null.

® Zeit gegen Geld: Effizienz senkt deinen
Umsatz.

® Unplanbare Anfragen: Empfehlungen statt
System.

® Preisgesprache: ,,Geht da noch was?* wird
zur Routine.

Mit Impact Freelance ¢

Unternehmerisch mit Struktur.

@)

@)

Klare Marktrolle: Du wirst gewahlt — nicht
verglichen.

Prazises Angebot: In Sekunden
verstandlich.

Planbare Nachfrage: Sichtbarkeit folgt
Strategie.

Wirkung statt Stunden: Ergebnis ist deine
Waéhrung.

Stabile Preise: Kein Feilschen. Kein
Rechtfertigen.

Tragfahiges Business: Weniger Chaos.
Mehr Kontrolle.

Strategiegespréch buchen.
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Deine nachsten Schritte — wenn
du deine Preise neu aufstellen
und 6-stellige Umsatze
erreichen willst

Wenn du nicht langer Uber deinen Preis diskutieren willst.
Wenn du willst, dass Kunden deinen Wert verstehen — bevor sie nach Rabatt fragen.

Und wenn du bereit bist, nicht mehr als Freelancer, sondern als Premium-Anbieter aufzutreten.
Dann ist jetzt der Punkt, an dem du die Struktur dahinter baust.

In einem persénlichen 1:1 Strategiegesprach analysieren wir:
. deine aktuelle Positionierung
. dein Angebotsmodell

. deine Preislogik und Verkaufsfiihrung

Du bekommst klare Handlungsschritte, wie du dein Business so aufstellst, dass hdhere Preise
logisch, sauber und selbstbewusst vertreten sind.

Uber 200+ Freelancer, Designer und Agenturinhaber sind diesen Weg bereits gegangen -
weg von Diskussionen, hin zu Kontrolle.

Wenn du deine Preise nicht mehr rechtfertigen willst, sondern sie selbstverstandlich wirken

sollen: Vereinbare jetzt dein kostenloses Strategiegesprach.

Strategiegesprach buchen.
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DEIN BONUS

Unsere Preisgestaltungs-Guide Vorlage fur
100K-Monate.

Viele sprechen Uber hdhere Preise.

Die wenigsten haben ein strukturiertes Modell dahinter.

Du erhaltst unsere interne Preisgestaltungs-Vorlage, mit der wir Angebotslogiken
aufbauen, die:

. klare Einstiegs- und Premium-Stufen definieren

. psychologische Preisspringe sauber strukturieren

. Upgrade-Logiken enthalten

. Wachstum bis in hohe Monatsumsétze ermdéglichen

Diese Vorlage bekommst du nach einem unverbindlichen Erstgesprach -

unabhéangig davon, ob wir zusammenarbeiten oder nicht.

Warum?

Weil du nach dem Gespréch nicht mit Motivation, sondern mit Klarheit gehen sollst.
Mit einem konkreten Modell, das du sofort anwenden kannst. Wenn du deine

Preisstrategie nicht nur verstehen, sondern sauber aufsetzen willst:

Sichere dir jetzt dein 1:1 Strategiegesprach — und erhalte die Vorlage.

Strategiegesprach buchen.
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IMPACT —F Premium Business-Architektur
fur Designer und Agenturen.

Kontakt

s

Strategiegesprach buchen.

Kostenlose Analyse sichern
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